
Marktview 
Business.

Propositie op orde, check. Doelstellingen opgesteld, check. Tijd voor stap 3: marktbewerking. In Nederland zijn 
zo’n 3 miljoen bedrijven gevestigd. Hoe weet je op welke bedrijven jij je met jouw producten en diensten moet 
richten? Door je relevante markt en het marktpotentieel in kaart te brengen. Marktview helpt je hierbij.

Breng je marktpotentieel in een paar klikken in kaart

Maak doelgroepselecties aan de hand van specifieke kenmerken en exporteer deze

Sluit makkelijk bedrijven uit die je eerder hebt benaderd

Krijg een actueel en gedetailleerd inzicht in je relevante markt

Beschik altijd over de juiste adressen en bedrijfsgegevens van prospects

Daarom Marktview.

Gerichtere marketing en sales



Je doelgroepselectie exporteer je makkelijk voor targeting in je marketing- en salescampagnes. In je export vind je 
niet de kenmerken waarop je hebt geselecteerd, maar wel alle bedrijfsgegevens die je nodig hebt. Denk aan naam, 
adres, website, telefoonnummer, contactpersonen, branche en het concern. Hiermee target je je doelgroep via: 

Bepaal je relevante markt.

Importeer je doelgroepselectie direct in LinkedIn
In de Marktview tool exporteer je je doelgroepselectie makkelijk in een format dat je direct importeert in LinkedIn. 
Dat scheelt jou veel tijd.

In jouw persoonlijke Marktview omgeving vind je realtime alle Nederlandse bedrijven en hun gegevens. 
Natuurlijk zijn niet al die bedrijven geïnteresseerd in jouw product. Om de relevante bedrijven te targeten, 
segmenteer je de totale markt tot een specifieke markt: jouw doelgroep. Dit doe je door bedrijven te 
selecteren op basis van kenmerken die voor jou relevant zijn. In de Marktview tool heb je keuze uit ruim 500 
bedrijfskenmerken, bijvoorbeeld:

Branche

Aantal medewerkers

Groeiende bedrijven

Wagenpark informatie

Vastgoed van de organisatie

Concernrelaties

Bedrijfsgedragstypes

(B2B buyer persona's op basis 

van gedrag)

Doelgroepselecties maak je in de Marktview tool zo vaak je wilt. Uit je selectie haal je niet alleen je doelgroep. Je 
ontdekt ook wat jouw marktpotentie is doordat je ziet hoe groot jouw markt is.

Target je doelgroep.

LinkedIn

Koude acquisitie door bellijsten te exporteren

Direct mail campagnes



Marktsegmentatie en marktbewerking 
in de praktijk.

Verkoop van 
zonnepanelen
Ontdek met onze vastgoeddata waar 
alle bedrijven in Nederland zitten 
met een schuin en/of groot dak en de 
richting van het dak. Bedrijven met 
deze kenmerken exporteer je in een 
paar klikken tot één prospectlijst.

Aanbieden van 
duurzame producten
Zie in één oogopslag welke bedrijven 
maatschappelijk verantwoord 
ondernemen belangrijk vinden en speel 
daarop in.



Start ook met gerichte marktbewerking en sluit een Marktview Business abonnement af. Dit kan al vanaf €495,- per 
maand.

De modules van Marktview Business.

Meer weten over Marktview Business?
Ben je benieuwd naar de mogelijkheden van Marktview Business voor jouw organisatie? Neem 
dan contact met ons op via 020-2400 400 of stuur een e-mail naar service@company.info. 
We vertellen je graag meer!

2 collega's binnen jouw organisatie krijgen toegang tot de Marktview tool

Exporteer 15.000 bedrijven per jaar

Maak zoveel prospectlijsten als je wilt

Na het afsluiten van je abonnement staat jouw omgeving binnen 2 werkdagen klaar

Datamodules.
In de Marktview tool vind je met het Marktview Business abonnement de volgende datamodules:

• Basiskenmerken: zoals branche, aantal medewerkers, rechtsvorm en geografie

• Financiële kenmerken: zoals kredietwaardigheid, omzet en bank

• Mobiliteit kenmerken: zoals bezit van (vracht)wagens en leaseauto’s

• Pand & locatie kenmerken: zoals oppervlakte, doel pand en perceelgrootte

• Afzetgebied kenmerken: zoals internationaal of lokaal

• Social media kenmerken: zoals webshops en social media

• Event kenmerken: zoals groeiende bedrijven en leeftijd van bedrijven

• Bereik kenmerken: zoals besluitvorming op de locatie van het concern

• Bedrijfstypering kenmerken: zoals MVO indicator en bedrijfsgedragskenmerken


