
Markt- en klantinzicht
Scherpe analyses voor meer klanten en omzet

Behoefte aan inzicht in de potentiële markt voor jouw producten en diensten? Inschatten welke klanten meer 

gaan afnemen of juist een risico vormen om over te stappen naar de concurrent? Company.info helpt je met 

gedetailleerd inzicht in jouw markt en/of klanten. Zodat je exact weet waar de grootste commerciële kansen liggen.

De voordelen van markt- en klantinzicht
	 Haal maximaal rendement uit je marketingbudget

		  Ken de exacte omvang van je markt en focus je op de meest kansrijke bedrijven.

	 Verhoog conversieratio’s bij campagnes en sales acties

		  Converteer de meest kansrijke doelgroepen op het juiste moment.

	 Ontdek nieuwe kansen bij klanten 

		  Achterhaal welke klanten openstaan om meer of andere producten/diensten af te nemen.

	 Behoud effectief je meest waardevolle klanten

		  Identificeer waarom klanten weglopen en leer hoe je klanten loyaal kunt maken.



Het resultaat
De consultants van Company.info analyseren voor jou de zakelijke markt. Aan de hand van je relatiebestand geven 

ze uitgebreid inzicht in (ex-)klanten. Naast een uitgewerkte rapportage ontvang je praktische aanbevelingen om je 

marketing- en salesinspanningen nog effectiever te maken.

Optimaal inzicht in je markt en klanten
Neem contact met ons op via 020 – 2400 400 of service@company.info 

en we komen vrijblijvend bij je langs voor een advies.

Laat markt- en klantinzicht voor je werken
Om nieuwe kansen te ontdekken, de juiste basis te leggen voor marketing of sales en realistische 

groeidoelstellingen te bepalen, biedt Company.info een breed pakket met analyses. 

Dit met de meest complete en rijke zakelijke data van Nederland als basis:

Marktpotentie

•	 Ontdek de omvang van je markt.
•	 Achterhaal het marktaandeel en de potentie binnen je markt.
•	 Krijg inzicht in kansrijke doelgroepen voor jouw producten of diensten.

 

Klantprofiel 

•	 Ontdek het DNA van je klanten.
•	 Weet hoe je klanten optimaal segmenteert.
•	 Achterhaal nieuwe kansen binnen het concern van je klanten.
•	 Check welke klanten potentie hebben meer te kopen, het meest waardevol zijn
	 of juist geld kosten

Churn 

 •     Krijg inzicht in het profiel van je ex-klanten.
 •     Ontdek redenen van klanten om klant te blijven of juist weg te lopen.
 •     Speel tijdig in op klanten die op het punt staan weg te lopen. 


